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¿Otro rey del tomate?

Tal parece que el presidente de la
Canacope, José Caudillo, trae entre ceja
y ceja a Marcelo Ebrard, el jefe de

Anaquel

La cerveza es Modelo

Grupo Modelo anunció la creación de
una empresa en conjunto con el princi-
pal grupo cervecero de Canadá: Molson
Coors Brewing Company, para crear la
firma Modelo Molson Imports, con la
cual comercializarán en el país nortea-
mericano todo el portafolio de produc-
tos del grupo mexicano a partir de este
año. De esta manera, Modelo extiende
la presencia que ya mantenía en
Ontario, Québec y las Provincias
Atlánticas, señaló Rodrigo Testas, direc-
tor de Norteamérica de la firma azteca.

Nutrida inversión

La firma Granjas Carroll de México
confirmó la inversión de cuatro millo-
nes de dólares para la instalación de
una planta de engorda y procesadora
de alimentos, en el municipio de
Perote en Veracruz, para lo cual se ocu-
pará un área de cuatro hectáreas, y
cuyo complejo incorporará la mejor
tecnología para evitar daños al ecosis-
tema y medio ambiente, dio a conocer
Víctor Manuel Ochoa, director general
de la empresa.

VW va por récord

La armadora Volkswagen México bus-
cará romper el récord de producción
para el 2008, por lo cual estiman
fabricar 450 mil vehículos en sus ins-
talaciones de Puebla. Con base en un
comunicado de la marca, en 2007 se
armaron 411 mil 129 unidades, la
cifra más alta de la armadora se regis-
tra en el 2000 cuando generaron 425
mil automóviles. De los volúmenes
manejados, aproximadamente el 80%
es exportado a diversos destinos entre
los que destacan Europa, Estados
Unidos y Canadá.

Inyectan a Benavides

La empresa chilena Fasa anunció en un
comunicado a la Superintendencia de
Valores y Seguros de ese país, la oferta de
compra del 24.5% de las acciones de la
cadena de Farmacias Benavides de
México, operación valuada en poco más
de mil millones de pesos, con lo cual la
firma sudamericana controlaría el 95%
de la compañía mexicana. La operación
podría concretarse a más tardar en el
próximo mes de mayo.

Se dice en 
el mercado

POR EL MARCHAN-T

gobierno de la capital. Y es que entre que
habla de comercio informal, aduanas y
competencia extranjera, se da tiempo
para reclamarle al perredista cosas
como el incremento en el pago de tenen-
cia, la verificación, así como recordarle
que su gobierno es tan legítimo como el
de Calderón, por lo que no debería
enfrascarse en discusiones ociosas y
pejistas, vaya, incluso, denunció solem-
nemente y con tono de molestia que los
costos para tramitar un divorcio o un
matrimonio se han disparado en la
Ciudad de México. Incluso a Caudillo

parece que el gasolinazo ni le va ni le
viene, pero que no le hablen de la pista
de hielo, porque eso sí le calienta.

Hoyo en uno

Ante el clima de hostilidad en algunos
sectores de la sociedad por el tema de la
apertura comercial a productos agrope-
cuarios a partir del 2008, la respuesta de
la Sagarpa fue lanzar una campaña
publicitaria, donde aparece Lorena
Ochoa mencionando que conoce cientos
de campos en el mundo, pero del que se
siente orgullosa del campo mexicano.

Pero esta vez la mejor golfista del
mundo hizo prácticamente un downs-
wing, pues nadie se la cree que Lorena
tenga el mínimo conocimiento de la
problemática del campo mexicano. 

Secretario respondón

Resulta que en la última comparecencia
de Alberto Cárdenas titular de Sagarpa,
ante diputados de la Comisión de
Agricultura y Ganadería, un grupo de
legisladores perredistas criticaron la
actuación de la dependencia por la
interpretación de las reglas de operación

de los programas que asignan recursos
al campo, ante lo cual el funcionario les
espetó que ellos sólo tenían conocimien-
to de cuántos artículos integran dicha
reglamentación, nada más, pretendien-
do mostrar el desconocimiento de los
legisladores en el tema, quienes, sintién-
dose profundamente ofendidos ante tal
humillación, decidieron salir del salón
en donde se llevaba a cabo la reunión,
dejando al funcionario en manos de
panistas y uno que otro priísta, quienes
fueron más suavecitos con Cárdenas al
ver que es muy respondón.

Rezago frente a Latinoamérica

A la baja exportación mexicana
HUGO DOMÍNGUEZ

México otra vez se quedó atrás, esta
ocasión en materia de exportaciones.
Según datos del Banco Interamericano
de Desarrollo (BID), al cierre del año el
país ocupó el antepenúltimo lugar en
cuanto al crecimiento de las ventas al
exterior frente a otras naciones de la
región, con un alza de 6.6 por ciento.

De acuerdo con el organismo, en

2007 las exportaciones
latinoamericanas tuvie-
ron un crecimiento de
11%, para ubicarse en
715 mil millones de
dólares, dinámica empu-
jada principalmente por
países como Paraguay,
donde las ventas al exterior incrementa-
ron 63% respecto al 2006.

Otros países que tuvieron buenas

cifras en sus exportaciones
fueron Chile, Argentina,
Nicaragua, Guatemala,
Brasil, Perú, Colombia y
Costa Rica; todos con cre-
cimientos de dos dígitos.

No obstante, México sólo
pudo crecer poco más de 6%,

delante de El Salvador y Ecuador. Aun con
el bajo rendimiento, el país sigue siendo la
principal fuerza exportadora de la región,

con más de 40% de participación.
Aunque por quinto año consecutivo

Latinoamérica tuvo una buena dinámi-
ca, para el BID será complicado que la
región logre sostener rendimientos simi-
lares en el futuro, principalmente por las
probabilidades de recesión en la econo-
mía de Estados Unidos, el mercado con-
sumidor más grande del mundo, así
como la competencia de las manufactu-
ras chinas con México y Centroamérica.

FUE EL

CRECIMIENTO

DE MÉXICO EN SUS

EXPORTACIONES

6%

Crece exportación en 2007

Salud al Tequila
DIDIER RAMÍREZ

Las exportaciones de tequila registrarán
un crecimiento del 6.9% durante 2007
con respecto al ciclo anterior, según esti-
maciones del Consejo Regulador de
Tequila (CRT), quien anticipa en resul-
tados preliminares que se colocarán 150
millones de litros de la bebida espirituo-
sa a nivel internacional.

Miguel Angel Domínguez, presiden-
te del CRT, señaló que el avance que
registrará el tequila 100% de agave con
un crecimiento de sus exportaciones cer-
cano al 30%, mientras que la variedad
de tequila reducirá su volumen en -7.3
por ciento. 

Las expectativas del Consejo se basan
en que en diciembre pasado el comporta-
miento de las ventas en el extranjero
habrán alcanzado un mayor dinamismo
para superar el ritmo que se registró hasta
noviembre en donde las exportaciones se
encontraban 2.7% por debajo de lo alcan-
zado hasta el mismo mes pero del 2006.

Por destinos de exportación Estados
Unidos sigue siendo el principal com-
prador con aproximadamente 75% del
volumen comercializado en el extranje-
ro, seguido de la Unión Europea que
capta 11% y en donde sobresalen países
como Alemania, España y Francia; el
restante 14% se distribuye entre otras
regiones del mundo.

Falla a favor la OMC 

Se hace fuerte
México en acero
REDACCIÓN T21

El panel arbitral que la Organización
Mundial de Comercio (OMC) falló a
favor de México en el caso de cuotas
que Estados Unidos impuso al acero
mexicano. 

En un comunicado la Secretaría
de Economía (SE) dio a conocer
que el panel consideró que las cuo-
tas antidumping impuestas por el
gobierno estadounidense al acero
inoxidable mexicano eran violato-
rias a las normas comerciales.

Destacó que Estados Unidos
actuó en violación a las reglas de ese
organismo por aplicar cuotas com-
pensatorias utilizando la metodolo-
gía de “reducción de acero” conoci-
da como zeoring, que anteriormen-
te se ha declarado como ilegal.

Dicha petición fue hecha por
México en el 2006 y durante el
procedimiento impugnó tanto el
resultado de casos específicos en los
que se utilizó la metodología de
reducción a cero en contra de las
importaciones de acero inoxidable,
así como las leyes y reglamentos
que la ordenan. 

Sin embargo, desestimó los argu-
mentos de México al determinar que
la práctica de reducción a cero en

revisiones administrativas está permi-
tida conforme a las reglas de la OMC.

También dio a conocer que
ambos países tienen un plazo de 60
días a partir de hoy para apelar la
decisión del panel

Asimismo, la SE anunció que
México buscará en un procedimien-
to de apelación que la OMC reitere su
decisión de declarar ilegal la prácti-
ca de reducción a cero, en particular
en las revisiones administrativas.

En caso de que el fallo final favo-
rezca a México, Estados Unidos debe-
rá recalcular las cuotas antidum-
ping, además de modificar su legisla-
ción para ponerla de conformidad
con sus obligaciones en la OMC.

150 millones de litros al exterior.

Ilegales las cuotas antidumping de EU.


